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4, August 1994

Kanada bleibt ein Schlager

Interview mit Thomas Hass Partner von F'athi‘ nder Consulting in Edmonton AB

Eanada Kurier: Herr Hoss,
Sie sind als Prasident des Irnmi-
gration/Relocations-Unterneh-
men Pathfinder Consulting mit

Schweiz oder Osterreich sehen
dort kaum eine Chance, je ein
Eigenheim zu besitzen, es sel
denn, man erbt grifere Summen

den groben und kleinen Proble- . “Geldes.

men: Binwanderungswilliger nii- .
her vertraut. Wer wandert heute.

nach-Kannda aus, und was sind
die wesentlichen Motive Ihrer
Klienten, ins zweéitgrofte Land
der Erde umzusisdeln? B

Thomas Hess: Meine Klien-
tenkdimmen aits di versen Burufs<.
spartén und haben sehr unter.
schiedliche Griinde, sich Hanada
als Wehlheimat auszusuchen.

.Dis_meisten, verlieben: sich.-

“wahrend einer oder mehreren
Reiseni in dns schéne Kanada,

Einen besonders tiefen Eindruck :

hinterlassen dabei die ‘enorme
- Grifie deq J..andex und die aus)
sprochene Preundlichkeit, mit de
man hier behandelt und bedient
wird. Fiir viele ist auch der ruhi-
ge Stmﬁeuvnrkehr im Westen
on

Ferner fillt vielen Emwnnde.
rernauchsofort dieKin und-
lichkeit der Kanadier auf, Auch
kann man hier im Westen Kana-

nanntes Problem betrifft nach
Deutschland efngewanderte Afri-
kaner, die zumeist ein erfolgrei-
ches Studium hinter sich haben,
und sagen, dab sie aufl der Strafle
angepbbelt und beleidigt wurden,

Ich mixhte Thnen an dieser
Btelle noch einige Berufsgruppen.
nennen, d.io be'vanugt AUSWan-

das seinen Hobbw higehen,zu  dern! G on
einem 280 C APrcgrammierar, Ki-
kann man semAl'Ernd fah che, Land A
jagen, ﬁu’hnn = 7Outdoor life un- Dieselmechanil

limited!*

Dissltere Gsnernhfm hatithn-
liche Gruinde, Man lebt die Na-
tur und die hier gabotens Frei-
heit, und man ‘méchte dem geo-
wohnten Alltagsstref entrinnen.
Einen groBen Eindruck machen
oft auch die vielfiltigen Angebote
in_den zahlreichen Geschitften

Werl
cher, -Bekretérinnen, Metzgar.
Dnchdac‘ker Zaohntechniker, Arz-

te, Zahniirzte, Ingenisure aus al..

len. Bmchan [T

EK: Wer sich-im Westen Ka:
nadas niederlassen will, mufl mit
den Spielregein® veortraut ge-
mac'h:. werden. Was raten Sie ei-

~vowie die-hier fiblichen verléin-
gerten Einkaufsstunden.

Gut. ausgebildete Fachkriifta

'bemex‘kea achon aufihren Erkun-

man
kommt nach langer oder kurzer
Fahrt nicht gestreBt an seinem
Ziel an. Man merkt, dafl es noch
Leben ohne Staus g1h:

Der griifite Teil meiner Klien-
ten 14Bt sich in Alberta und Bri.
tish Columbia nieder. ,Warum
sollteich nach Toronto? —=Dakann
ichgleich in Europa bleiben!” Die-
sen Satz hor} man stéandig.

Die einzelnen Altersgruppen
haben auch verschiedene Vorstel-
lungen und Ziele. So ist es fiir die
jingere Generation von Bedeu-
tung, dafi man sich in Kenada

Wunsach nach mehr Natur,
mehr Freiheit, die Muoglichkeit,
einmal selbstfindig zu werden und
vor allen Dingen, den Traum ei-
nes eigenen Hovses erfollen kann.
Junge Leute in Deutschland, der

, dafl diehier
m‘belten wb]len, auch eine Arbeit
finden. Dies ist unter anderem
ein Grund fir meine Klienten,
sich fir Kanada zu entscheiden.
Man sieht fir sich und seine Kin-
der eine bessere Zukunft in Ka-
nada; weniger Umweltverach

TH Aus mmner Erfnhrung
kann ich sagen, dafl man mit ei-
ner Ummilungswt von drei bis
funf Jahren rechnen muf. Es
kann durchaus sein, daf nach ein

bis zwei Jahren Familien mitglie--

der mweh haben, Ich
raten ihnen dann, verkaufen Sie
auf keinen Fall Ihr Haus und ge-
ben Sie Thre Arbeitsstelle nicht
auf. Ein s«ec!‘lwbchigerUﬂaubls‘t

zu richen. Die Platzangst verliert.

man auch chie Busch sehr

schnell. Ferner sollte man nicht

:muclwn. sich 2 a?;_r'k an fein:
u

Aelarit

die Chancen, ein Visum zu erhal-
ten.

KK: Sie gehiren zu den erfolg-
reichen Einwanderungsheratern
in Kanada. Wie wird manin Ihrer
Berufsbranche erfolgreich?

T.H.: Das Berufsbild des Ein-
wanderungsberaters trat erst in
den letzten funf Jahren auf, Ein
Grund sulh;m cho héheren Ein-

ausAsien, ins-
besonders Hongkang, dar. Und
die meisten mir bekannten Bera-
ter sind auch anderweitig berufa-
tﬁhz Ich kann natdrlich nur von
mir ausgehen, jedoch b
dab es Meuuchen sind, die gerne
anderen helfen.

Schon sait 1875, ltnmi ich Ein-
wanderern mit allen méglichen
Diensten zur Verfigung. 1979
wurde die Nachfrage sostark, dai
ich mu:l: aus zeitlichen Grinden

fen mubte, d
gani damit aufzuhbren oder dies
zu mei Berufzu hen. Seit

verpaBtman die Moglichkeit, sich
dem Land und den- Menschen
anzupassen sowie die Sprache zu

erlernen. Fir europiiische Auto-'

fahrer gilt aich  ganz | besonders:
Pull vom G

meiner Einwanderung nach Ka-
niada im Jahre 1870 bin ich frei-
beruflich als Versicherungskauf-
mann titig. Diese grofie Kontakt-
grundlage erméglicht mir eine

Ich rate meinen Klienten im-
mer eine Lebeneversicherungund
Arbeitsunfallversicherung abzu-
schlieBon. Auch sollte man nach
seiner Ankunft ein nach kanadi-
schem Provinzrecht galtiges

zung, geringe L#rmbeldstigung
und weniger Vorschrifton.

Aber es zihlen nicht nur Deut-
sche rumeinen Klienten, sondern
auch nach Deutschland Einge-
wanderte, die sich aufgrund der
Auslinderangriffe dort nicht
mehr wohlfithlen oder spitren, dall
sie in Deutschland nicht willkem-
men sind. Oder es sind Fluchtlin-
ge aus den Balkanstanten, die
beftrchten, daB sich der Konflikt
weiter ins westliche Europa aus-
breitet. Ein weiteres, hufig ge-

hilliger. b Klien-
ten nach zwei Wochen wieder zu-
ritck und merken, daB eshier doch
sehr schén ist.

Ferner sollte man bei der An-
kunft den Kauf von Land und
Hausern nicht tberstiirzen. Es
ist pwar immer billiger als in Eu-
ropa, aber nicht immer preisgin-
stig im Vergleich zum lokalen
Markt und meistens zahlen Eu-
ropiler mehr. Es gilt die Paust-
regel: Es ist immer schneller ge-
kauft als verkauft, Ieh rate auch
davon ab, Tu weit in die Wildnia

von einemn Anwalt er-
stellen lassen. Ein altes erfalitoft
nicht die hiesige Gesetzgebung
oder die neuen Umetéinde der
Familie. Geschiiftsleuten empfeh-
le ich, sich nicht zu schnell in sin
Geachaft aimulmul‘tn, sondern
sich erst ein bis 2wei Jahre umzu.
schauen und sich mit den neuen
Marktverhtltnissen vertraut xu
machen. Fur alle gilt, daB man
seine Formulare bei der kanadi-
schen Botschaft wahrheitsgetreu
ausfullt. Bemerkt die Botschaft
falsche Angaben, verringern sich

hnelle Integration meiner Kli-
enten aufl dem Arbeitsmarkt so-
wie Kontakte zur Industrie, zu
Banken, Regierungsstellen usw,
herzastellen,

Um als Einwanderungsbera-
ter erfolgreich zu werden, mull
man juhrelan%q ‘ahrung sam-
meln und dem Klienten auf ehrli-
che Weisa und mit vielen Hilfe-
stellungen zeigen, dal man seine
Interessen. vertritt. Auch nach
funf, sochs oder acht Jahren kann
mich der Klient noch um Rat fra-
gen. Dadurch wird man auch wei-
torempfohlen. Wie in jedem an-
deren Beruf, in dem man erfolg-
reich sein will, gilt auch hier die
Regel: Wer die Intorossen seiner
Kundschaft gut vertritt, der wird
such erfolgreich sein.

Dr. Juri Klugmann



